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PROMOZIONE DELL’OLIO EXTRAVERGINE D’OLIVA ITALIANO
Egregio imprenditore,
le Camere di Commercio del progetto MIRABILIA Bari, Brindisi, Chieti, Genova, La Spezia, Lecce, Matera, Messina, Perugia, Rieti, Siena, Taranto, Udine organizzano, in partenariato con Assocamerestero e  il Concorso Nazionale Ercole Olivario, con la collaborazione delle Camere di Commercio Italiane all’estero di Giappone (Tokyo), Stati Uniti (Miami) e Canada (Vancouver), un evento di degustazione e di promozione degli oli extravergine d’oliva italiani, che prevede il coinvolgimento di esperti degustatori, di 7 operatori esteri (buyers e giornalisti di settore). 
L’evento si svolgerà a Lipari, isole Eolie, il prossimo 12 ottobre 2015, in concomitanza con la IV Borsa Internazionale del Turismo che vede la partecipazione di 60 buyers esteri e di circa 150 aziende italiane e francesi del settore turismo, secondo il seguente programma:
8:30

Allestimento esposizione degli oli da parte delle aziende 

9:30 – 11.30

Sessione Tecnica con interventi di nutrizionisti ed esperti degustatori

Premium List Ercole Olivario 2015, degustazione guidata di 8 oli provenienti da Puglia, Liguria, Sicilia, Umbria, Toscana, Basilicata, Abruzzo,  Lazio

12:00 -13:30
B2B Mirabilia Olive Oil session

13:30

Light lunch

14:30 – 17:00

B2B Mirabilia Olive Oil session 
21:00


Olive Oil Bar Mirabilia ed Ercole Olivario (riservato ai buyers)

Intendiamo, con questo intervento, favorire il  raccordo tra la qualità intrinseca dell’offerta turistica territoriale e la qualità esperienziale dei prodotti agroalimentari italiani, con l’obiettivo di integrare tutto il bello ed il buono che può costituire fattore di attrazione per il mercato estero.

L’evento ha lo scopo di promuovere le eccellenze culinarie italiane nell’ambito della Dieta Mediterranea e coniugare territorio, turismo ed enogastronomia.
Al fine di favorire tale obiettivo Ercole Olivario illustrerà, con l’intervento di un esperto degustatore,  8 oli distintivi provenienti da Puglia, Liguria, Sicilia, Umbria, Toscana, Basilicata, Abruzzo, Lazio già nella disponibilità della segretaria tecnica.

Mirabilia provvederà alla organizzare di specifici incontri B2B tra le aziende presenti (max 2 per ciascuna delle province partner) e gli operatori economici e i giornalisti di settore che saranno presenti a Lipari.
Sono  garantiti i seguenti servizi

B2B
· allestimento tavolo di presentazione degli oli
· agenda personalizzata
· assistenza linguistica 

Logistica e ospitalità
· disponibilità lista di hotel convenzionati

· transfer aeroporto di Catania/Lipari a/r (1 persona per azienda)
· light lunch 12 ottobre (1 persona per azienda)
La partecipazione al B2B, riservata alle aziende che hanno sede in uno dei territori delle Camere di Commercio partner del progetto MIRABILIA, regolarmente iscritte al registro delle imprese ed in regola con il pagamento del diritto annuale camerale, prevede il pagamento di una fee da parte delle aziende, pari a €100,00 oltre iva oltre oneri di spedizione e recapito dei campioni di olio.
Si chiede dunque di manifestare l’adesione alla Camera di Commercio di appartenenza, compilando la scheda allegata in tutte le sue parti e provvedendo al suo invio, improrogabilmente entro il prossimo 14 settembre, all’indirizzo e-mail: promozione@ch.camcom.it 
In caso di un numero di adesioni superiore al consentito, previa verifica della sussistenza dei requisiti premessi, si procederà a selezionare le aziende in base all’ordine cronologico di arrivo delle richieste.
Per informazioni contattare Gianluca De Santis CCIAA Chieti 0871/354318 promozione@ch.camcom.it 
Richiesta di adesione al progetto B2B Mirabilia Olive Oil session

Da inviare, entro il prossimo14 settembre 2015 all’indirizzo email promozione@ch.camcom.it
	1. DATI AZIENDA

	ragione sociale:

	sede  operativa:

	tel:
	fax:

	e-mail:
	sito web:

	P.IVA
	C.F.
	nr. REA


	2. REFERENTE 

	nome e cognome:

	posizione in azienda:

	contatto e-mail:
	contatto telefonico:

	lingue conosciute:

	3. CARATTERISTICHE DELL’AZIENDA

	classe di addetti
	
	<9
	
	10 - 19
	
	20 - 49
	
	50 - 99
	
	>99

	fatturato 2012 (mil/€)
	
	<0,5
	
	0,5–1,5
	
	1,5-2,5
	
	2,5-5
	
	>5

	fatturato 2013 (mil/€)
	
	<0,5
	
	0,5–1,5
	
	1,5-2,5
	
	2,5-5
	
	>5

	settore merceologico:

	eventuali certificazioni aziendali o di prodotto:

	4. DESCRIZIONE DEL PRODOTTO / duplicare il box nel caso in cui trattasi di più etichette

	denominazione:

	processo produttivo:

	caratteristiche distintive:

	fascia di prezzo
	
	bassa/medio bassa
	
	media
	
	medio alta/alta
	
	nicchia

	capacità produttiva / quantità annua
	Denominazione prodotto
	quantità annua

	
	
	

	n. linee produttive:

	eventuali certificazioni (indicare eventuali D.O.P, I.G.P., altro): 

	formato dei prodotti:

	pezzi per cartone:

	5. MERCATO EXPORT

	% fatturato su mercati esteri:
	2013
	
	2014
	

	Paesi verso cui si esporta:

	tipologia di presenza sui mercati esteri:

	
	sede locale
	
	cessione di licenza
	
	distributore
	
	agente

	
	rappresentante
	
	joint venture
	
	GDO

	LEGGE 196/2003 – TUTELA DELLA PRIVACY

Ai sensi del D.LGS. 196/2003, i dati personali saranno trattati unicamente per l’invio di materiale informativo inerente la promozione delle attività del sistema camerale italiano. Tali dati saranno conservati presso il soggetto gestore del progetto e non verranno ceduti e/o comunicati a terzi per trattamenti diversi da quelli appena citati.

	Data
	
	Firma Legale Rappresentante
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